Remboursement des Frais de Mise en Service pour toute nouvelle Souscription BBOX

Cette offre spéciale est un ajout précieux qui peut aider les nouveaux clients à prendre une décision plus facilement. De plus, c'est un excellent moyen de conclure des ventes en soulignant que la souscription ne représente aucun coût initial.
Phrases à utiliser:
1. "En ce moment, pour chaque nouvelle souscription à nos offres BBOX, nous offrons le remboursement intégral des frais de mise en service. C'est notre manière de vous accueillir chez Bouygues Telecom !"
2. "Bonne nouvelle ! En choisissant notre BBOX aujourd'hui, vous bénéficierez d'un remboursement total des frais de mise en service. C'est une offre exclusive pour nos nouveaux clients."
3. "Nous avons actuellement une offre spéciale pour les nouveaux clients. En plus de tous les avantages de notre BBOX que je vous ai annoncé, nous remboursons intégralement les frais de mise en service. C'est une économie immédiate pour vous !"
4. "Vous serez ravi de savoir que, pour chaque nouvelle souscription à notre offre BBOX, nous envoyons un coupon de remboursement pour couvrir intégralement les frais de mise en service. C'est notre cadeau de bienvenue chez Bouygues Telecom."
5. "Je suis ravi de vous informer qu'actuellement, en choisissant notre BBOX, vous bénéficierez d'un remboursement complet des frais de mise en service. C'est une offre limitée dans le temps, alors c'est le moment idéal pour en profiter !"
6. "En tant que nouveau client, vous recevrez un remboursement total des frais de mise en service en souscrivant à notre BBOX aujourd'hui. C'est une opportunité exclusive pour vous faire économiser dès le début !"
7. "Sachez que pour chaque nouvelle souscription à notre BBOX, nous envoyons un coupon de remboursement pour les frais de mise en service. C'est notre façon de vous remercier de choisir Bouygues Telecom."
Pour traiter les objections:
· Objection : "Les frais de mise en service sont un frein pour moi."
"Je comprends tout à fait. Cependant, pour faciliter votre passage chez Bouygues Telecom, nous offrons actuellement le remboursement intégral de ces frais. Cela signifie que c'est comme si vous ne paierez rien pour la mise en service. C'est une économie immédiate que nous réservons exclusivement à nos nouveaux clients."
· Objection : "Je ne veux pas dépenser plus d'argent maintenant pour changer d'opérateur."
"Je comprends que la gestion des dépenses est essentielle. Pour vous offrir un changement en douceur, nous remboursons entièrement les frais de mise en service. C'est une excellente opportunité d'essayer nos services sans impacter votre budget immédiatement."
· Objection : "Je ne vois pas les avantages de votre offre."
"Je suis ravi que vous souleviez cette question. En plus de notre connexion haut débit et de nos services de qualité, nous remboursons les frais de mise en service. Cela signifie que vous bénéficiez non seulement de nos services exceptionnels, mais également d'une économie instantanée."
· Objection :"Je ne suis pas sûr de vouloir changer de fournisseur."
"Je comprends que le changement peut être une décision importante. Pour faciliter votre transition, nous remboursons les frais de mise en service. Cela signifie que vous pouvez essayer nos services sans aucun coût initial."

